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® Volume de Negécios ascende a 25,6 M€

@ Prestacao de Servicos cresce 33%

® Margem Bruta de 10,2M€

@® Custos de funcionamento reduzem 11%

@ EBITDA (Resultado Operacional Bruto) cresce 7% (685 mil euros)

@® Resultado Liquido cresce 35%, ascende a 102 mil euros
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ANALISE DOS RESULTADOS OPERACIONAIS
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O peso do volume de negécios
da Area de Servigos no total do
volume de negécios do Grupo
aumentou de 16% para 21%,
confirmando desta forma a
aposta nesta area.
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O volume de negécios do primeiro semestre
de 2006 registou um crescimento de 2%, face
ao periodo homélogo de 2005, sendo de
realgcar o crescimento muito significativo da
prestacao de servicos (+33%).
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Os custos fixos operacionais registaram
uma reducédo de cerca de 11% devido a
racionalizacao da estrutura ocorrida em
2005 (FSE's -20% e Custos com
Pessoal -7%).
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Resultado Operacional Bruto (Euro'000)
Margem Operacional Bruta %
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ANALISE DOS RESULTADOS LIQUIDOS

Os resultados financeiros registaram um agravamento
de cerca de 74% e sdo constituidos essencialmente Resultados Liquidos
pelo custo do financiamento. Este agravamento deve-se

ao facto do endividamento médio neste semestre ter

sido claramente superior ao verificado em igual periodo 120
de 2005.

100 A
As amortizacdes do exercicio incluem cerca de 189 mil
euros referentes a activos intangiveis (desenvolvimento . | 35%
de produtos préprios) que em 2005 ndo integravam o
activo da ParaRede.
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A mais valia obtida com o trespasse das Unidades s

Econdmicas resulta da diferenca entre o valor de venda 25
(1 milhdo de euros) e o desenvolvimento dos produtos

de software, agora alienados (cerca de 600 mil euros), o
imobilizado corpéreo (cerca de 90 mil euros) e todos os
outros activos que se encontravam afectos a estas
unidades.
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BALANCO CONSOLIDADO

Valores em euros

30.Jun.2006 31.Dez.2005
ACTIVO
N&o corrente
Activos fixos tangiveis 856.215 966.435
Activos intangiveis 44.953.692 45.866.558
Investimentos em associadas 4.500 3.500
Impostos diferidos activos 6.955.000 6.955.000
52.769.406 53.791.492
Corrente
Existéncias 1.735.216 2.057.038
Contas a receber de clientes e outros devedores 18.315.924 21.890.497
Caixa e equivalentes de caixa 709.486 823.618
Acréscimos e diferimentos activos 5.557.552 3.891.173
26.318.179 28.662.326
Total do Activo 79.087.585 82.453.819
CAPITAL PROPRIO
Capital e reservas atribuiveis aos detentores do capital
Capital social 36.371.470 36.371.470
Prémios de emisséo - 17.202.967
Qutras reservas 1.856.872 1.929.924
Resultados retidos de exercicios anteriores 5.761.417 2.457.565
Resultados retidos no exercicio 101.902 (13.972.167)
44.091.660 43.989.758
Interesses minaritarios - -
44.091.660 43.989.758
PASSIVO
Corrente
Contas a pagar a fornecedores e outros credores 11.128.602 17.397.853
Empréstimos 12.784.650 8.508.338
Provisbes para outros passivos e encargos 209.918 279.918
Acréscimos e diferimentos passivos 10.872.754 12.277.952
Total do Passivo 34.995.924 38.464.061
Total do Capital Préprio e Passivo 79.087.585 82.453.819
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DEMONSTRACAO CONSOLIDADA DOS RESULTADOS

Valores em euros

Operagoes ~em Opera_goes Jun 06 Jun 05 Varliagao

Continuacéo Descontinuadas homoéloga
Vendas 9.146.992 1.531.630 10.678.622 13.942.868 -23%
Prestagéo de servigos 12.853.947 2.095.913 14.949.861 11.263.235 33%
Custo das vendas (7.355.131) (1.069.018) (8.424.149) (8.699.319) -3%
Subcontratos (5.688.194) (1.344.957) (7.033.151) (5.542.590) 27%
Margem Bruta 8.957.614 1.213.568 10.171.182 10.964.194 -7%
Fornecimentos e servigos externos (1.930.101) (655.445) (2.585.546) (3.212.648) -20%
Custos com pessoal (6.356.820) (755.609) (7.112.429) (7.677.847) -7%
Outros ganhos e perdas - liquidas (45.775) 257.848 212.073 565.887 -63%
Resultado operacional bruto 624.919 60.361 685.280 639.586 7%
Depreciagdes e amortizagdes (288.178) (151.694) (439.872) (397.311) 11%
Perdas por imparidade - - -
Resultado operacional 336.740 (91.333) 245.407 242.275 1%
Resultados financeiros (237.642) (52.747) (290.389) (166.780) 74%
Ganhos em empresas associadas - - -
Resultado antes de impostos sobre lucros 99.098 (144.080) (44.982) 75.495 -160%
Imposto sobre lucros 0 0 0
Resultados depois de impostos e antes de
alienagéo de operagdes descontinuadas 99.098 (144.080) (44.982) -
Ganhos com operagdes decontinuadas - 146.884 146.884
Resultado liquido do exercicio 99.098 2.804 101.902 75.495 35%

PRINCIPAIS FACTOS OCORRIDOS NO 1° SEMESTRE

a) ParaRede multada em 100 Mil Euros pela CMVM

A ParaRede entende que a coima ndo tem fundamento legal, pelo que impugnou judicialmente a decisédo
proferida pela CMVM.

b) Alteracbes no Conselho de Administracdo e Comissdo Executiva

Na sequéncia da carta de renlncia apresentada pelo Dr. Paulo Miguel de Sousa Goncgalves Ramos,
procedeu-se a reestruturacdo do Conselho de Administracéo e da Comissdo Executiva da Sociedade tendo
aquele sido substituido pelo Dr. Pedro Rebelo Pinto em 12 de Maio. O Dr. Jodo Moreira, que até entao
assegurava a Direccdo Geral das Divisdes de Infra-estruturas e Servicos, passou a integrar o Conselho de
Administracdo e a Comissao Executiva.

c) Alienacado das Unidades Econémicas
A ParaRede alienou negécios de tecnologias préprias, concretamente as Unidades de Electronic Markets e

Customer and Process Management assim como a unidade de Prestacdo de Servigcos nas areas de
Tecnologias de Informacdo em Angola.

d) ParaRede vé renovado o certificado de Qualidade
Pelo 10° ano consecutivo a ParaRede vé reconhecidos os seus esfor¢cos com a certificacdo do seu sistema

de gestdo da qualidade, facto que se reveste de extrema importancia na garantia da prestacao de servigos
aos nossos Clientes.

e) ParaRede reconhecida pela HP

A ParaRede € a Unica empresa portuguesa a receber o “HP OpenView Channel Excellence Award 2006”,
prémio que visa distinguir parceiros de negdcio que se diferenciam pela exceléncia das solugdes
tecnoldgicas e desenvolvimento de projectos com Software HP.

f) ParaRede bate recorde de vendas de equipamentos POS

Confirmando a aposta nas Tecnologias Proprias e a perspectiva de forte crescimento dos resultados desta
area de negécio em 2006, a ParaRede anuncia a comercializa¢éo de 5 800 unidades nos ultimos 6 meses,
isto €, mais de 60% do volume de vendas maximo da GAIN antes da sua integra¢do na ParaRede em 2005.
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ESCLARECIMENTO AO TRESPASSE DAS UNIDADES DE NEGOCIO

No passado dia 12 de Junho de 2006 foi divulgado ao mercado informacdo sobre a recente operacédo de
trespasse pela ParaRede das suas Unidades de Negocio de Electronic Markets, Customer and Process
Management e de Prestacdo de Servicos nas areas de Tecnologias de Informagcdo em Angola, bem como a
venda de 67% do capital social de uma sociedade de direito angolano a constituir sob a denominacéo de
ParaRede Africa.

Na sequéncia de diversos pedidos de esclarecimento por parte de investidores e outras entidades, a
ParaRede vem clarificar o seguinte:

1. As trés unidades de negécio trespassadas representavam (em valores acumulados no corrente

2.

5.

ano):

v' Cerca de 14% do volume de negdcios total, do primeiro semestre;
v" Um valor de negativo de 139 mil euros de resultado operacional bruto, no final do més de
Junho.

Quanto a Unidade de Customer and Process Management, importa referir que:

v Enquanto prestadores de Servigcos ao nivel do desenvolvimento e integragdo damos
preferéncia a produtos lideres. Tal ndo acontecia com o produto de workflow e gestdo de
arquivo OWNet, ndo obstante a sua qualidade;

v" Por outro lado, as tecnologias de atendimento tém manifestamente fraca
complementaridade com a restante oferta e obrigam a um esforco em investigacdo e
desenvolvimento que consideramos ndo ser compensador face a dimensdo e ao mercado
potencial.

Quanto a Unidade de Electronic Markets:

v' Trata-se de um negd6cio de fraca expressdo e cujos contornos ndo se encontram totalmente
definidos. Dadas as caracteristicas de nicho das principais componentes de oferta desta
Unidade, a ParaRede decidiu desinvestir.

A unidade de Angola, ora transferida, era constituida por um escritério local com dois quadros, e
servia quase exclusivamente como veiculo de comercializacdo dos servicos e produtos das
unidades trespassadas. Neste sentido, a empresa a constituir em Angola é a transformacéo deste
escritério numa sociedade auténoma de direito angolano.

Sem prejuizo do desenvolvimento do negécio desde Portugal, a ParaRede continua a ter por
objectivo o mercado nos PALOP, especialmente em Angola, e a equacionar a presenca directa
neste Pais face ao seu potencial de negdcio.

A ParaRede continua a apostar em Tecnologias Préprias, como sdo exemplo: a Unidade de
Pagamentos Electrénicos, onde a ParaRede é lider de mercado, sendo os seus competidores
empresas multinacionais de dimensé&o internacional; o Eurofac, produto de software desenvolvido
pela ParaRede e que é lider de mercado na area de factoring; e plataforma de leildes para
mercados financeiros.
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ESTRATEGIA

Tendo como enquadramento a sustentabilidade e rentabilidade do Grupo no médio/longo prazo e a
remuneracdo dos capitais adequada, a orientacdo estratégica da ParaRede tem por base cinco vectores
fundamentais:

1. Reforco das areas de servicos de desenvolvimento e integracdo

A ParaRede esta a reforcar todos 0s seus servigos de desenvolvimento e integracao.

Recrutando e investindo na formacdo dos seus quadros, com o objectivo de aprofundar as suas
competéncias core, aprofundando as parcerias e desenvolvendo os produtos proprios com capacidade
de diferenciacéo e potencial de lideranca.

2. Aposta em Consultoria sobre as Tecnologias diferenciadoras

A ParaRede tem todas as condi¢des para disponibilizar uma oferta focalizada em Consultoria de TI. A
experiéncia em tecnologias de informacdo permite que o Grupo ParaRede ofereca aos seus Clientes
mais do que solugBes de infra-estrutura e desenvolvimento aplicacional. A titulo de exemplo
destacamos a consultoria na area de seguranga, a continuidade de negdcio, a gestédo do ciclo de vida
da informacé&o e arquitectura de sistemas abertos. A ParaRede, nas competéncias identificadas, foca a
sua actividade no alinhamento entre o negdcio e as Tl, reduzindo os custos de operacao dos clientes e
orientando-o0s nas suas iniciativas.

3. Expanséo da actividade de suporte e manutencdo Multivendor

A ParaRede tem uma experiéncia comprovada e Unica no suporte e manutencdo de infra-estruturas
multivendor, estando reunidas actualmente todas as condi¢cdes para expandir este negdcio. Com este
servi¢o, o Cliente tem um Unico interlocutor/responsavel para a prestacdo global dos seus servicos de
manutencdo. Desta forma, as coberturas e os niveis de servico sdo cada vez mais a medida dos
requisitos dos Clientes, em todas as vertentes de intervencgéo.

4. Aumento da contribuicdo da area de outsourcing

Atendendo ao grau de importancia que o outsourcing tem vindo a adquirir nas organizacdes, a
ParaRede pretende que a empresa ParaRede netPeople seja uma referéncia no mercado. Para tal
efectuou ajustes em termos de posicionamento que permitiram reestruturar a sua oferta. Actualmente a
empresa possui uma sélida estrutura que conta com mais de 120 profissionais qualificados que actuam
nas diferentes areas do outsourcing de tecnologias de informacéo.

5. Potenciar a oferta nos Servi¢cos Financeiros

A ParaRede, fruto da experiéncia e conhecimentos adquiridos ao longo do tempo, vé neste sector uma
oportunidade para alargar a sua oferta, criando competéncias Unicas e sustentaveis tanto no
desenvolvimento aplicacional como nas infra-estruturas, das quais de destacam os sistemas de
pagamentos electronicos (onde somos lideres de mercado), as aplicacdes especializadas e a gestédo de
parques informaticos.

Para o efeito, a ParaRede continua a apostar no crescimento organico e a considerar novas aquisicdes. A
concretizacdo destas serdo sempre pautadas por critérios selectivos com base no acréscimo de
competéncias que completem a oferta actual e/ou sinergias que permitam potenciar a actual operacao

PERSPECTIVAS PARA O SEGUNDO SEMESTRE DE 2006

No segundo semestre a conjuntura econémica continua a perspectivar-se desfavoravel para o sector.
N&o obstante, a ParaRede prevé melhorar a sua margem operacional face ao primeiro semestre e desta
forma atingir resultados operacionais positivos no final do exercicio.

Lisboa, 12 de Julho de 2006 A ADMINISTRACAO
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